


“Tengo mas de ( x ) amigos 
aquí  en Facebook , sin 
embargo, a muchos de 

ustedes tengo tiempo que no 
los saludo, déjame un 

comentario o dale Like, para 
saber que seguimos en 

contacto”





Hola Luis , como 
estas? 

Gracias por  ( darle 
Like o Comentar en 

mi publicacion ) 
Teniamos tiempo sin 
conectar, como has 

estado? Que 
Novedades? 

Tecnica del ESPEJO



( tu punto de dolor) “Ya ves como la situacion 
económica se puso algo complicada en muchos 
lugares,  eso me forzó a buscar que mas hacer, y 

comencé a aprender como generar ingresos 
extras desde casa , pensé que iba a ser 

complicado, y me sorprendió lo simple que ha 
sido el sistema que estamos usando, y ahí la 

llevamos, que por cierto, si te late explorar ese 
tipo de temas, con gusto te mando info, pero 

ajeno a eso, que gusto reconectar, ¡sigamos en 
contacto!” 

OPORTUNIDAD

TIP: Usar tu VK de Dinero Extra 



Paso 1: Inicia el Mensaje Directo (DM)
"¡Hola [Nombre del prospecto]! Oye, muchas gracias por tu [comentario/reacción] en mi post de 
[menciona brevemente el tema del post, ej. 'sentirse con más energía' o 'los pequeños cambios']. ¡Qué 
gusto que interactuemos por aquí! "
Paso 2: Conecta sutilmente (Puedes esperar su respuesta al primer mensaje o continuar si sientes que 
es apropiado)
"Me recordó un poco a cómo andaba yo antes, ¿te acuerdas que siempre batallaba con [tu punto de dolor, 
ej. 'las alergias/gripas constantes' o 'la falta de pila']? Sentía que ya nada me funcionaba."
Paso 3: Introduce tu Solución de forma breve y con intriga
"Pues fíjate que hace un tiempo encontré algo que me cambió el panorama, relacionado con [menciona 
algo vago pero interesante, ej. 'regeneración celular' o 'un enfoque diferente desde Canadá']. ¡Y la verdad 
me ha sorprendido lo bien que me siento ahora!"
Paso 4: Ofrece Información sin Presión y con Enfoque en Ayudar
"No sé si sea algo que a ti te interese o si andes buscando mejorar algo en particular, pero si alguna vez te 
da curiosidad saber qué fue lo que me ayudó tanto, con toda confianza dime y te platico más. "
Paso 5: Cierre Amistoso
"Mientras tanto, ¡qué gusto saludarte y seguimos en contacto!"

PRODUCTO 1

TIP: Glutation.net y VK de IMM o ENERGIA o VITAMINA D o OMEGA, etc



Opción 2: Más Directa pero Suavizada (Similar a tu original pero con mejor flujo)
"¡Hola [Nombre del prospecto]! Qué buena onda tu [comentario/reacción] en mi último post, ¡gracias! 

Me hizo pensar... ¿recuerdas que yo siempre andaba con [tu punto de dolor]? Ya estaba harto/a de 
que [las medicinas/nada] me funcionara. Bueno, pues buscando alternativas, me topé con [un 
protocolo avanzado/un descubrimiento de un lab Canadiense] enfocado en regeneración celular.
Honestamente, me sorprendió lo bien que me funcionó. Si a ti te interesan estos temas de bienestar o 
si hay algo específico de salud que te gustaría mejorar, avísame y con gusto te comparto la info de lo 
que encontré, ¡cero compromiso!
Pero bueno, más allá de eso, ¡qué gusto reconectar! ¡Sigamos en contacto!"

PRODUCTO 2



Opción 3: Enfocada en Preguntar Primero (Ideal si quieres ser menos directo)
•Paso 1: Inicia el Mensaje Directo (DM)
•"¡Hola [Nombre del prospecto]! Vi tu [comentario/reacción] en mi post sobre [tema del post], ¡muchas gracias! 

 ¿Cómo has estado? ¡Qué gusto saludarte!"
•Paso 2: Espera Respuesta y Conversa un Poco.
•Paso 3: Si la conversación fluye, introduce tu historia como algo relevante.
•"Oye, ahora que platicamos, me acordé de por qué puse ese post... ¿Te acuerdas que yo batallaba horrible con 
[tu punto de dolor]? ..." (Continúa con tu historia de forma resumida: buscaste alternativas, encontraste algo 
sorprendente de Canadá/regeneración celular, te funcionó bien).
•Paso 4: Ofrece Info de forma natural.
•"...La verdad, ha sido un antes y un después para mí. Si alguna vez te da curiosidad el tema o buscas algo para 
mejorar tu bienestar, me dices y te cuento qué onda."
•Paso 5: Cierra manteniendo la conexión.
•"¡Me dio gusto platicar! Cuídate y seguimos viéndonos por acá."

PRODUCTO 3



Sistema 4 Pasos
Curiosos
Video 3 min.

Interesados

$$$$$$$$$

1

2

3

4

POST

EMBUDO

WEBINAR

ZOOM

Webinar Automatizado VK



“Me da gusto saber de tu interés, el sistema me 
notifico que entraste a las ( x ) , ¿que fue lo que 

mas te llamo la atención de lo que viste?” 

“Perfecto, cuando veas el webinar completo, te 
va a quedar mucho mas claro, porque tantas 
personas estan logrando generar excelentes 
ingresos extras desde casa, ¿ya separaste tu 

cupo para el próximo webinar?”



“Me da gusto ver que ya separaste tu cupo en el 
webinar para el ( y) dia a las (x) hora , el sistema me 

notifico, es importante que ingreses a tiempo, 
porque el sistema no permite accesar tarde, 

platicamos posterior al webinar”

“Excelente, que gusto ver que pudiste conectarte al 
webinar, ¿que fue lo que mas te llamo la atención de lo 

que viste? …. ¿Que información te haria falta para 
ayudarte a tomar provecho? … ¿Algún tema de salud 

que te gustaría mejorar? … ¿Con cual de estas 3 
opciones te identificas mas? Probar, registrarte como 
cliente preferente para tener el 25% de descuento, o 

comenzar con el negocio!!!



Revisa tu CEL , tus Contactos en Email y Amigos de Tus Amigos

Amplia tu Lista de Contactos …
















	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19

